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Oferta y 
demanda 


Transcurre el año 2050 y un 

empresario argentino muy rico 
que tenía un hijo medio bobo 
se entera de que en un hospital de 
Harvard comenzaron a hacer trans- 
plantes de sesos. Viaja con el pibe a 
Estados Unidos, y el médico que des- 
cubrió el tratamiento le da la direc- 
ción de un negocio y le dice que va- 
ya a comprar un kilo de sesos. El em- 
presario va al local, se acerca al mos- 
trador, y el vendedor le informa que 
hay disponibles sesos de personas 
que fueron famosas en el siglo 
veinte. 

—¿A cuánto está el kilo de seso de 
Sabin?, le pregunta el empresario. 

—Cincuenta mil dólares. 

—¿Y el de Einstein? 

—Ese cuesta ochenta mil. Si usted 
quiere también tenemos el de un mi- 
nistro de Economía argentino que se 
llamaba Cavallo y que estudió aquí 
en Harvard. 

—¿Cuánto vale? 

—Dos millones de dólares. 
—¿Tanto? ¡Más que el de Sabin 
el de Einstein! 

—Por supuesto. Usted no sabe el 
trabajo que costó juntar un kilo de 
sesos de ese tipo. 

(Adaptado de un chiste que contó 
Juan Carlos de Pablo.) 
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CAVALLO ¡DICE QUE 
HAT QUE COMPRAR 


SOLAMENTE LO NECESARIO. 


NO 


Dinastía Mingo 
(Por Carlos Guarnerio) Cava- 
llo salió del Ministerio de Re- 

laciones Exteriores dejándonos en 

el Primer Mundo, pero como per- 
sonal temporario. Y de inmediato re- 
caló en el Palacio de Hacienda, pro- 
metiendo el lanzamiento de un plan 
que daría resultados en un año. Lo 
que no se sabía era cuál sería ese año. 
Por lo pronto, parece que el ?91 no 
es. Lo cierto fue que en febrero asu- 
mió la cartera de Economía —que 
más que cartera, actualmente apenas 
es una billetera, y vacia— y al mes 
se convirtió al dólar. A partir de allí, 
redujo la inflación a un dígito, y no 
el de las decenas sino el otro, y to- 
mó algunas medidas más. Por ejem- 
plo, anunció la puesta en venta de los 
inmuebles del Estado, lo. que posibi- 
litará que pronto el Boletín Oficial 
incluya la sección clasificados. Tam- 
bién estuvo a punto de lograr que el 
aguinaldo se pagara por sorteo; es- 
to habría dejado gran parte de la po- 
lítica salarial en manos de Riverito. 

Y, entre otras cosas, anunció la crea- 

ción de una nueva moneda: a la ac- 

tual se le sacarán varios ceros y, 

eventualmente, el resto de los núme- 

ros, determinándose el valor median- 
te la clásica ““raspadita””. Todo esto 
en el marco de un gran ajuste carac- 
terizado como ““cirugía mayor sin 
anestesia””. Más que cirugía mayor, 
por momentos parece proctología. 
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Garaycochea 


Los que cuenta Jorge Guinzburg 


Un tipo viene manejando por 

Hipólito Yrigoyen, cruza Pla- 
za de Mayo y para el auto justo en 
la puerta del Ministerio de Econo- 
mía. Cuando se está bajando se le 
acerca un cana y le dice: 

—Señor, ¿qué hace? No puede es- 
tacionar aquí. Tenga cuidado, que 
está por bajar el ministro Cavallo. 

—No importa —le responde el ti- 


:po—. Lo tengo asegurado contra 


robo. 

—Al ministro Cavallo le dicen 
Agarol. 

—¿Por qué? 

—Porque hace cagar a todo el 
mundo. : 

Cavallo está escribiendo su tes- 
tamento: ; 

“Cuando mé muera — 
comienza—, quiero que entierren 
mis pies en Córdoba, porque allí di 
mis primeros pasos políticos.”” 

**Cuando me muera — 
continúa—, quiero que mis manos 


descansen en el Banco Central, por- 
que allí firmé mis primeras medidas 
económicas.” 

“Cuando me muera  — 
concluye—, quiero que mi cabeza sea 
depositada en Harvard, porque allí 
recibí mi mejor formación.” 

Un asesor que seguía atento la ce- 
remonia se anima a preguntarle: — 
Mingo, ¿y el culo dónde lo vas a en- 
terrar? Porque cagar, cagaste a to- 
do el país. 


Perón está en camino 


(Por el Dr. Pueyrredón Arena- 

les) Según lo aseguró Arturo 
Domingo Cavallo, persona de mi 
amistad y también ministro de Eco- 
nomía, a partir de enero del *92 ten- 
dremos nuevo signo monetario en la 
Argentina. Dicen que va a ser un pe- 
so fuerte. Ojalá que así resulte por- 
que el dinero actual en nuestro país 
tiene tan poco valor, que últimamen- 
te los camiones de Juncadella van 
por la calle con la puerta abierta. Pe- 
ro la incógnita a develar se centra en 
las características que tendrá el nue- 
vo billete. Según algunos confiden- 
tes que pululan por ahí, el nuevo pa- 
pel moneda tendrá en su anverso la 
cara del Dr. Menem, con la inscrip- 
ción: ““Síganme... no los voy a de- 
fraudar””, y en el reverso, la misma 
cara del Dr. Menem pero esta vez 
con la leyenda: “Que la inocencia les 
valga”. 

Seguramente su lanzamiento con- 
tará con una campaña publicitaria 
previa de mentalización, en la cual 
los argentinos tendremos que sopor- 
tar una vez más la vieja sanata de que 
“los centavitos tienen valor””. Por 
supuesto que la frase “los centavi- 
tos tienen valor”? deberá promocio- 
narse tan sólo hasta 5 minutos antes 
de la aparición del nuevo billete. Ya 
lo sabemos por experiencia... ¡Ni 
bien aparezca el peso... los centavi- 
tos no servirán para un corno! 

En fin, queridos amigos, estamos 
en la antesala de otra emocionante 
aventura monetaria. Nuestra frágil 
economía necesita de un nuevo pe- 
so. Y los argentinos conocemos mu- 
cho sobre **pesos””... ¡Hasta existió 


QUÉ ME HACEN SUFRIR 


una época en que nos pesábamos 
bastante seguido! 

Pero antes de completar estas elu- 
cubraciones teñidas de palpitante ac- 
tualidad, me gustaría contarles la úl- 
tima chanza que recorre los pasillos 
y salones de la tradicional Casa Ro- 
sada (rosada según la pared que uno 
mire)...: el ministro de Economía de 
Alfonsín se llamaba Juan... El mi- 
nistro de Economía de Menem se lla- 
ma Domingo... ¡No les extrañe que 
el próximo Presidente intente salvar 
al país resucitándolo a Perón! 


ENTONCES MINISTRO... 
¿NOS VA A DAR Lo 
QUÉ PEDIMOS? 


NULOCO, YO MO 
HAGO TRIO CoN Lo' 


¡Lave CaWaLo 


AANBICA SE INÉRNO FA 


l 


(Por Anónimo) Tres chicos po- 

bres se están bañando en el río 
y de golpe, se escuchan gritos de 
auxilio. Se acercan al lugar de ori- 
gen y ven a un tipo que se está aho- 
gando, y lo salvan. Resultó que el ti- 
po era ¡Cavallo, el ministro de 
Economía! 

—Chicos, chicos, me salyaron la 
vida!!! —gritó Cavallo 
emocionado—. ¿Qué puedo -hacer 
por ustedes? 

—Bueno —dice el primero— si no 
es mucha molestia, yo quisiera una 
bicicleta. 

—Ni una palabra más. Mañana 
mismo tenés la mejor, en la puerta 
de tu casa. ¿Y vos? —preguntó al 
segundo—. 

—Mire señor, yo no quisiera ser 
molesto, pero somos muy pobres, mi 
familia ni casa tiene y... 

—Ni una palabra más. Mañana 
mismo toda tu familia tiene una ca- 
sa con todas las comodidades. ¿Y 
vos? 

—Mire señor, tal vez le parezca 
irrespetuoso, pero yo quiero un cu- 
lo nuevo... 

—...¿Un culo nuevo, me estás 
cargando? 

—No señor. Lo que pasa es que 
cuando en mi casa se enteren de que 
lo salvé a usted, me rompen el culo 
a patadas. 


¡feto 450 
NMANDOO QUE FUE 
OR Lo CORRIERON 
LOS JUBILADOS! 


Primicia 

(Por Adolfo Castelo) Tuve ac- 

ceso a una información super- 
secreta, según la cual es clava- 
do que el ministro de Economía pri- 
vatizará en breve la Casa de la Mo- 
neda. La medida, aseguran fuentes 
bien informadas, se llevaría a cabo 
de la siguiente manera: 

a) Habrá espacios publicitarios al 
dorso de los billetes grandes. Tal no- 
vedad resultará de un convenio con 
empresas multinacionales que, a 
cambio de que su nombre figure en 
ese prestigioso espacio, pagarán por 
ello al Gobierno. 

b) Se pondrán avisos clasificados 
o de permuta (de corta duración) al 
dorso de los billetes chicos. Esto 
también le dará mayor valor al 
billete. 

c) En el caso de las monedas —de 
mayor tamaño— se adosará de ma- 
nera gratuita para el público un pre- 
servativo, aprovechando el engaño- 
so formato. 


_EOES—— 


Producción 
Patricia Narváez. 


A A E 
Las pelotas y el FMI 


(Por Anónimo) Cuando saca el 

Plan de Convertibilidad, Cava- 
llo sabe que necesita capitales nor- 
teamericanos que ayuden a fortale- 
cer la economía. Entonces le manda 
una carta al FMI preguntando qué 
actitud van a tomar al respecto. A 
la brevedad, el ministro recibe un te- 
legrama con sólo dos palabras escri- 
tas: “Las pelotas”. 

—““Las pelotas””, ¿qué será esto? 
—se pregunta Cavallo. De inmedia- 
to, consulta el tema con Hugo An- 
zorreguy, pero, como es habitual, en 


la SIDE no entienden nada de men- 
sajes en clave. Entonces le pregunta 
a Di Tella, que es canciller y fue em- 
bajador, pero tampoco lo entiende. 
Mera Figueroa, ni mus. Ahora sólo 
le queda consultar al Presidente. Me- 
nem lee el papel y exclama: 


—¡Pero, Mingo! Esto está clarísi- 
mo. ¿Cómo no lo entendés? 

—¿Clarísimo? —pregunta azora- 
do Cavallo. 

—Claro, “las pelotas””: apoyan, 
pero no entran. 


LA DEFACION 
QUE MO FUE 


Cuando lanzó el Plan de Con- 
vertibilidad, el ministro Cava- 
llo explicó que su viabilidad reque- 
ría que los precios en dólares baja- 
sen hasta el nivel que tenían a co- 
mienzo del segundo trimestre de 
1990. Pero un relevamiento realiza- 
do por CASH para medir el cumpli- 
miento de ese objetivo pone de re- 
lieve que, en sólo cuatro entre una 
docena de productos de consumo 
masivo, los precios actuales son igua- 
les o menores que los vigentes al 31 
de marzo del año pasado. 
La razón que impulsó al ministro 
a batallar por una reducción de los 
precios en dólares estaba directamen- 
te vinculada con el virtual congela- 
miento cambiario que impuso su 


Papel higiénico Higienol por 4 
Arroz Doble Gallo, Kg. 
Salchichas Vieníssima, por 6 
Pan lactal Fargo, grande 
Coca-Cola, 1 litro 

Detergente Cierto, 1 litro 

Café La Morenita, 500 gr. 
Aceite Cocinero, 1 litro, env. PVC 
Jabón Ala, caja 800 gr. 
Mayonesa Gourmet, 350 gr. 
Yerba Nobleza Gaucha, 500 gr. 


PRECIOS EN DOLARES 


_Entre paréntesis, la variación respecto del período anterior. 


Tan fácil... 
como pegar una 


estampl 


Así de fácil... ! 


programa, ya que dejaba como úni- 
ca vía para revertir el atraso real de 
la paridad al retroceso en los precios. 
Para eso, y entre otras cosas, selló 
diversos acuerdos con los empresa- 
rios con la intención de que reduje- 
sen los precios en dólares a cambio 
de ciertas ventajas fiscales. 

Sin embargo, los resultados no 
fueron los buscados. Si bien en la 
comparación entre ahora y mediados 
de febrero se verifica que siete de los 
doce productos están más baratos en 
dólares y que otros dos cuestan lo 
mismo, si se toma como punto de re- 
ferencia el 31 de marzo de 1990 se en- 
cuentra que se encarecieron ocho. 
Sólo bajaron la leche, el café y el 
arroz. 


31-3-90  11-2-91 31-7-91 


Leche La Serenísima, cartón rojo, 1 litro 0,56 0,52 (7,7%) 0,52 (0%) 


1,09 1,57 (44%) 1,40 (-12%) 


1,35 1,63 (20,7%) 1,31 (-24,4%) 
0,64 0,86 (34,4%) 1,04 (20,9%) 


0,83 1,32 (59%) 1,23 (7,3%) 
0,36 0,81 (125%) 0,69 (-17%) 
0,92 1,09 (18,5%) 1,15 (5,5%) 
2,66 2,79 (4,9%) 2,34 (19%) 


0,82 1,05 (28%) 0,95 (-10,5%) 


1,87 1,99 (6,4%) 1,99 (0%) 
0,89 1,15 (29,20) 1,06 (-8,5%) 
0,95 0,90 (-5,6%) 0,95 (5,6%) 


Utilizar el servicio de 


carta en el buzón ha 
receptoría más cercana. 


destinatario y del remitente, aclarando 
los correspondientes códigos postales. 
Luego, se adhiere la estampilla de 
ANDREANI POSTAL y se deposita la 
bilitada en la 


Así de simple... ! 


o consultar al 


ANDREANI POSTAL es sumamente tel: 362-4434 para 
sencillo.Se completa el sobre de saber cúal es la receptoría 
la carta con los datos del más próxima a su domicilio. 


llegue a 


receptorías 


Pérez Ulloa € Asoc. / Andreani Comunicaciones 


Usted cuenta con 


ANDREANI POSTAL 
en todo el país. 


Podrá reconocerlas pao ofrecerle una empresa 
fácilmente por el buzón ider en servicios: 
de Andreani instalado ANDREANI . 


Así de rápido... ! 


Con ANDREANI POSTAL usted 
asegura me su correspondencia 
estino en sólo 24 hs. 


Así de seguro...! 


Contra el envío de cada pieza postal 
usted recibe un talón - comprobante 
que garantiza la certificación del 
envío y con la seguridad que sólo 


Av. Juan de Garay 1 - esq. Ing. Huergo - Tel: 361-2805 / 2855 / 2905 / 2955 / 2735 / 4714 
362-4434 / 7230 - Télex: 25446 ANDNI AR Fax: 362-1881 (1063 ) Buenos Aires 


Domingo 4 de agosto de 1991 


Las elecciones se 
acercan y los inversores 
apostarán a favor o en 
contra del plan a la hora 
de tomar la decisión de 
comprar dólares al 
Banco Central. Agosto no 
se presenta tan 
complicado como habían 
estimado los analistas. Si 
la autoridad monetaria 
acierta en la regulación de 
la liquidez del sistema, 
las turbulencias 

' financieras sólo podrían 
aparecer en los últimos 
diez días del mes. 


A sy 


Acciones 


Precio Variación 
(en australes) (en porcentaje) 
Viernes Viernes Semanal Mensual Anual 
26/7 2/8 

Acindar 24,40 24.80 156 42 2263 
Alpargatas 4,93 5,05 24 20 260,2 
Astra 20,30 22,20 9/4 5,7 144,4 
Atanor 5,60 5,80 36 54 176,2 
Bagley 181 1,88 39 6,2 4208 
Celulosa 2,70 2,65 19 35 117,2 
Electroclor 12,80 12,90 08 49 1428 
Siderca 144 156 83 6,1 218,4 
Banco Francés 7,15 7,30 21 57 3146 
Garovaglio 95,00 96,00 1,1 4,39 2429 
Indupa 3,35 3,63 84 55 177,2 
Ipako 14,50 15,00 34 34 2125 
Ledesma 1,87 194 3,7 66 291,4 
Molinos 4,70 5,08 8,1 92 3298 
Pérez Companc 5,98 6,25 45 45 268,5 
Nobleza Piccardo 915 9,25 1,1 45 434,7 
Renault 4,65 5,00 75 75 390,2 
Promedio bursátil 3,8 4,7 220,1 
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Domingo 4 de aBosto de 1991 


El Buen Inversor 


Los operadores de la City do- 

blaron la última curva de la pis- 
ta en la carrera financiera: algunos 
se preparan para el sprint final con 
una corrida cambiaria y otros cami- 
nan tranquilos hacia la bandera de 
llegada de la convertibilidad. El mes 
que acaba de comenzar tiene ingre- 
dientes para todos los gustos. Ade- 
más de los tradicionales condimen- 
tos monetarios, se agrega el picante 
de ir palpitando el desenlace de las 
elecciones y de la inestabilidad polí- 
tica derivada del Narcogate. 

Los inversores pueden estar segu- 
ros de que el dólar a 10.000 austra- 
les no se tocará hasta las elecciones, 
pero para después lo que predomi- 
na es la incertidumbre. Para tomar 
alguna decisión financiera, la clave re- 
side en la mayor o menor confianza 
que se le asigne a la fortaleza de Ca- 
vallo para mantener el actual esque- 
ma monetario-cambiario. 

Mientras los analistas de la City 
elaboran teorías a favor o en contra 
de la convertibilidad, el escenario fi- 


(Cotización en casas de cambio) 


Viernes anterior 10.000 
LUNES 9980 
MARTES 9980 
MIERCOLES 9970 
JUEVES 9960 
VIERNES 9955 


Setiembre 
Octubre .... 
Noviembre 
Diciembre ... 
Enero 1991 .. 
Febrero .... 


* Estimada. 


inflación 


(en porcentajes) 


Inflación acumulada desde agosto de 1990 a julio 1991: 178,3%. 


nanciero de este mes no se presenta 
tan complicado. Si bien no predomi- 
nará la tranquilidad, el mercado no 
se inundará de australes como ha- 
bían estimado en su momento algu- 
nos gurúes. 

En la primera quincena, el siste- 
ma estará en equilibrio, con tasas en 
el call oscilando entre 23 y 28 por 
ciento anual, el dólar chapoteando 
entre 9950 y 9990 australes y las ac- 
ciones en alza. Para la segunda par- 
te del mes los banqueros plantean 
una serie de dudas: la liquidez se ha- 
rá presente en el mercado y el inte- 
rrogante reside en saber qué direc- 
ción va a tomar. 

En este punto las opiniones, nue- 
vamente, aparecen divididas: los op- 
timistas sostienen que el Banco Cen- 


tral regulará el mercado colocando 


Letras de Tesorería en australes al 15 
por ciento anual, letras en dólares o 
vendiendo Bónex. Los pesimistas, 
denominados macumberos por :la 
inagotable imaginación de algunos 
operadores, piensan que el Central 
tendrá que salir a vender dólares pa- 
ra tranquilizar a los más nerviosos. 

De una u otra forma el BCRA po- 
drá regular la liquidez del sistema, 
que por razones estacionales se agu- 
diza en agosto. El dinero liberado 
por el medio aguinaldo vuelve a los 
bancos y a las empresas, que deben 
encontrarle un destino: depósitos a 
plazo fijo, dólares, letras u otro ac- 
tivo financiero. El escenario más pe- 
simista se produciría si todo ese ex- 
cedente se vuelca a la trinchera del 
billete verde. 

Los analistas monetarios opinan 
que el excedente, en promedio, al- 
canzará los 100 millones de dólares, 
pero que si el Central no comienza 
a regular la liquidez en la primera 
quincena, el sobrante de australes 
puede saltar a 300 millones de dóla- 
res en la última parte del mes. En esé 
sentido, un elemento bien recibido 
por los operadores fue que el pago 


Depósitos en Dólares 


Banco de la Ciudad le brinda 
lo que usted prefiere 
rentabilidad segura y garantizada. 


(E banco:.ciutad 


'OBLANDO LA CURA 


de la renta de los títulos públicos BO- 
CE (38 millones de dólares) y BIC 5 
(100 millones) se afrontó en más de 
un 50 por ciento con recursos de la 
Tesorería, sin acudir a la emisión 
monetaria. Según los financistas, só- 
lo 60 millones de dólares del BIC 5 
fueron asistidos con emisión. 

Este es el panorama financiero del 
mes, pero el 8 de setiembre se acer- 
ca y los inversores deberán decidir sí 
se suman a los operadores que se pre- 
paran para el sprint final o si con- 
fían en que la convertibilidad los lle- 
vará a la meta ganado; 


Tasas 


Lunes Viernes 

Plazo fijo a 7 días 1,7 15 

a30 días 18 1,7 
Caja de ahorro 14 13 
Call money 23 20 
Nota: La tasa de interés es 
efectiva mensual. Todos los 
valores son promedios de 
mercado y para los plazos 
fijos se toma la que reciben 
los pequeños y medianos 
ahorristas 


La cantidad de 
Se que existen 


(en millones) 

ent  enu$s 

Circ. monet. al 1/8 50.409.164 5061 

Base monet. al 1/8: 60376541 6062 
Depósitos al 31/7: 

Cuenta comente 7672195 769 

Caja de ahorro 734729 73 

Plazos fijos 17334305 1739 


Nota: La circulación monetaria es la 
cantidad de dinero que está en 
poder del público y en los bancos. 
La base monetaria son los australes 
del público y de los bancos más los 
depósitos de las entidades 
financieras en cuenta cornente en el 
Banco Central. Se tomó el tipo de 
cambio correspondiente a cada 
fecha. Los montos de los depósitos 
corresponden a una muestra 
realizada por el BCRA. 


POR ALFREDO ZAIAT 


SUZNWNI 


Acindar 
Alpargatas 
Astra 
Atanor 
Bagley 
Celulosa 
Electroclor 
Siderca 
Banco Francés 
Garovaglio 
Indupa 
Ipako 


Ledesma 


Nobleza Piccardo 
Renault 


Promedio bursátil 


Acciones 


Precio 


(en australes) 


Viernes 


2617 
24,40 
493 
20,30 
5/60 
181 
2.70 
1280 
144 
7,15 
95,00. 
335 
1450 
187 
4,70 
598 
9,15 
4/65 


Viernes 
2/8 


Las elecciones se 
acercan y los inversores 
apostarán a favor o en 
contra del plan a la hora 
de tomar la decisión de 
comprar dólares al 
Banco Central. Agosto no 
se presenta tan 
complicado como habían 
estimado los analistas, Si 
la autoridad monetaria 
acierta en la regulación de 
la liquidez del sistema, 
las turbulencias 

' financieras sólo podrían 
aparecer en los últimos 
diez días del mes. 


Variación 
(en porcentaje) 


Semanal Mensual Anual 


16 4,2 2263 
24 20 260,2 
94 57 144,4 
36 64 176,2 
39 62 4208 
-19 35 117,2 
08 42 1428 


83 61 218,4 
2,1 17 3146 
1,1 49 2429 
8,4 55 177,2 
34 3,4 2125 
3,7 66 2914 


81 92 3298 
45 45 2685 
1,1 45 434,7 
75 75 390,2 


38 4,7 220,1 


El Buen Inversor 


Los operadores de la City do- 

blaron la última curva de la pis- 
ta en la carrera financiera: algunos 
se preparan para el sprint final con 
una corrida cambiaria y otros cami- 
nan tranquilos hacia la bandera de 
llegada de la convertibilidad. El mes 
que acaba de comenzar tiene ingre- 
dientes para todos los gustos. Ade- 
más de los tradicionales condimen- 
tos monetarios, se agrega el picante 
de ir palpitando el desenlace de las 
elecciones y de la inestabilidad polí- 
tica derivada del Narcogate. 

Los inversores pueden estar segu- 
ros de que el dólar a 10.000 austra- 
les no se tocará hasta las elecciones, 
pero para después lo que predomi- 
na es la incertidumbre. Para tomar 
alguna decisión financiera la clave re- 
side en la mayor o menor confianza 
que se le asigne a la fortaleza de Ca- 
vallo para mantener el actual esque- 
ma monetario-cambiario. 

Mientras los analistas de la City 
elaboran teorías a favor o en contra 
de la convertibilidad, el escenario fi- 


(Cotización en casas de cambio) 


Viernes anterior 10.000 
LUNES 9980 
MARTES 9980 
MIERCOLES 9970 
JUEVES 9960 
VIERNES 9955 


Agosto 
Setiembre 
Octubre 
Noviembre 
Diciembre 
Enero 1991 
Febrero 
Marzo 
Abril 

Mayo 
Junio 
Julio 
Agosto" 


* Estimada, 


inflación 


(en porcentajes) 


Inflación acumulada desde agosto de 1990 a julio 1991: 178,3%. 


nanciero de este mes no se presenta 
tan complicado. Si bien no predomi- 
nará la tranquilidad, el mercado no 
se inundará de australes como ha- 
bían estimado en su momento algu- 
nos gurúes. 

En la primera quincena, el siste- 
ma estará en equilibrio, con tasas en 
el call oscilando entre 23 y 28 por 
ciento anual, el dólar chapoteando 
entre 9950 y 9990 australes y las ac- 
ciones en alza, Para la segunda par- 
te del mes los banqueros plantean 
una serie de dudas: la liquidez se ha- 
rá presente en el mercado y el inte- 
rrogante reside en saber qué direc- 
ción va a tomar. 

En este punto las opiniones, nue- 
vamente, aparecen divididas: los op- 
timistas sostienen que el Banco Cen- 
tral regulará el mercado colocando 
Letras de Tesorería en australes al 15 
por ciento anual, letras en dólares o 
vendiendo Bónex. Los pesimistas, 
denominados macumberos por la 
inagotable imaginación de algunos 
Operadores, piensan que el Central 
tendrá que salir a vender dólares pa- 
ra tranquilizar a los más nerviosos. 

De una y otra forma el BCRA po- 
drá regular la liquidez del sistema, 
que por razones estacionales se agu- 
diza en agosto. El dinero liberado 
por el medio aguinaldo vuelve a los 
bancos y a las empresas, que deben 
encontrarle un destino: depósitos a 
plazo fijo, dólares, letras u otro ac- 
tivo financiero. El escenario más pe- 
simista se produciría si todo ese ex- 


, cedente se vuelca a la trinchera del 
Es billete verde. 


Los analistas monetarios opinan 
que el excedente, en promedio, al- 
canzará los 100 millones de dólares, 
pero que si el Central no comienza 
a regular la liquidez en la primera 
quincena, el sobrante de australes 
puede saltar a 300 millones de dóla- 
res en la última parte del mes. En ese 
sentido, un elemento bien recibido 
por los operadores fue que el pago 


BLANDO LA CURIA 


de la renta de los títulos públicos BO- 
CE (38 millones de dólares) y BIC 5 
(100 millones) se afrontó en más de 
un $0 por ciento con recursos de la 
Tesorería, sin acudir a la emisión 
monetaria, Según los financistas, só- 
lo 60 millones de dólares del BIC 5 
fueron asistidos con emisión. 

Este es el panorama financiero del 
mes, pero el 8 de setiembre se acer- 
ca y los inversores deberán decidir si 
se suman alos operadores que se pre- 
paran para el sprint final o si con- 
fían en que la convertibilidad los lle- 
vará a la meta ganadora. 


Tasas 


Lunes Viernes 

Plazofijoa 7 días 1,7 15 

a30O días 18 1,7 
Caja de ahorro 14 13 
Call money 23 20 
Nota: La lasa de interés es 
efectiva mensual. Todos los 
valores son promedios de 
mercado y para los plazos 
fijos se toma la que reciben 
los pequeños y medianos 
ahorristas 


La cantidad de 
fe que existen 


(en millones) 

enfr  enuss 
Circ. monet al 18 50409164 5061 
Base monet. al 1/8: 60376541 
Depósitos al 91/7: 
Cuenta comente 767219 769 
Caja de ahorro 7IATI 78 
Plazos fijos 17334305 1739 
Nota: La circulación monetaria es la 
cantidad de dinero que está en 
poder del publico y en los bancos. 
La base monetaria son los australes 
del publico y de los bancas más los 
depósitos de las entidades 
financieras en cuenta comente en el 
Banco Central. Se tomó el tipo de 
¡cambio correspondiente a cada 
fecha. Los montos de los depósitos 
corresponden a una muestra 
realizada por el BCRA. 


Depósitos en Dólares 


Banco de la Ciudad le brinda 
lo que usted prefiere 
rentabilidad segura y garantizada. 


(E) hanco..ciudad 


ADOLFO 
ST RAENEGGER 


Economista de la 
Consultora Econométrica: 


—¿Cuáles son los dos abel Int IrOg antes del Plan de Conver- 
tíbilidad? 

—El primero es el nivel del tipo de cambio real. El programa co- 

menzó sin margen y la inflación doméstica se ubicó por encima de la 

- internacional. El otro gran interrogante es la posibilidad de lograr la 

consolidación fiscal del Estado. Si bien la evolución de fas cuentas pú- 
+ blicas es muy buena, aún no se alcanzó el superávit operativo necesa- 
“rio para salir de fa insolvencia. 

—¿En qué porcentaje está atrasado el dólar? 
—No es sencillo medir el grado de atraso. El tipo de camblo de hoy 
e - equivalente al promedio de 1980 (tablita de Martínez de Hoz) sería de 
australes, pero respecto al que prevaleció al comienzo del Plan 
- Austral sería de 17.000. Es difícil establecer un porcentaje determina- 
do para medir el atraso cambiario. En términos de crecimiento econó- 
mico sería mejor un tipo de cambio real más alto. El problema es en- 
contrar la forma de mejorarlo, 
—¿Cuáles serian las alternativas? 

—Mantener firme el esquema de convertibilidad y esperar que con 
la apertura de la economia, los cambios estructurales, la racionaliza- 
ción del Estado y el incremento de la productividad mejorará el tipo 
de cambio real. Ese es el camino más largo y que tiene la ventaja de 
mantener ana economía estable. La otra vía sería la del crawling-peg 
sin descuidar la relación de convertibilidad. Esta alternativa es más rá- 
pida, pero posee la desventaja de que la economía sería menos estable 
en relación a la tasa de inflación. Creo que se debe insistir con el pri- . 
mer esquema. 

—Frente a ese panorama, ¿que debería hacer el inversor? 

—Si la inflación continúa en baja, la recaudación fiscal en alza y. 
según las encuestas, no se vislumbra una derrola del partido oficial, 
aconsejaria tomar decisiones considerando que lo más probable es que 
se mantengan después de las elecciones los lineamientos básicos del plan 
de convertibilidad. % ] 
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Variación 
(en porcentaje) 


Serie Viemes Vienes Semanal Mensual Anual 
26/17 2/8 

1982 973.000 965.000 08 0,1 87,2 
1984 900.000 890.000 1,1 0,7 1075 
1987 867.000 864.000 0,4 0/4 1449 
1989 670.000 667.000 05 -0,2 116,2 


Nota: Los precios son por las láminas al 100 por ciento de su valor sin 
descontar las amortizaciones y rentas devengadas. 


Bónex en dólares 


Precio 
(en australes) 


Precio Variación 
(en porcentaje) 
Serie Viernes Viernes Semanal Mensual — Anual 


26/7 2/8 
1982 97,0 97,2 0,2 0,1 94 
1984 89,7 89,8 0,1 0,4 18,2 
1987 -= 864 86,6 0,2 1,1 36,1 
1989 67,0 67,0 00 0,0 21,5 


Nota: Son los precios que hay que pagar por las láminas de 100 dólares. 


DE HABERLO SABIDO 


Dólar-Tasas 


Acciones-Títulos 


Los papeles empresarios subie- 
ron 4,7 por ciento con un vo- 
lumen de 27,8 millones de dólares. 
Se destacaron Astra con una suba del 
9,4 por ciento; Indupa, 8,4; Siderca, 
8,3 y Molinos con una alza del 8,1 
por ciento, La acción vedette del mes 
pasado fue Comercial del Plata, al 
peones una ganancia del 20,2 por 
iento, Las cuatro series de Bónex tu- 
vieron un comportamiento estable, 
estacáneose la '82 y '87 con subas 
¡del 0,21 y 0,23 por ciento, respecti- 
amente, 


WE 


El billete verde y las tasas co- 

menzaron un lento repliegue en 
la semana. En un mercado financie- 
ro en calma, el dólar cerró el viernes 
a 9955 australes y la tasa en el call 
se ubicó en el 24 por ciento anual (2 
puntos mensuales). Contra todos los 
pronósticos de los gurúes de la 
City, la posición de los bancos en 
agosto no comenzó muy holgada, lo 
que los obligó a solicitar pases al 
Banco Central. Los ahorristas obtu- 
vieron 1,5 por ciento mensual por co- 
locaciones a. siete días. 


(Por Mariana Bonadies) Desde 
que el respaldo oficial a la cons- 
trucción se redujo al financiamien- 
to que otorga el Fondo Nacional de 
la Vivienda (FONAVI) y se bajaron 
las persianas del Banco Hipotecario 
Nacional, la posibilidad de acceder 
al techo propio en varias cuotas que- 
dó en manos de las empresas cons- 
tructoras, que se lanzaron con líneas 
de crédito a largo plazo. Esta moda- 
lidad, que se había esfumado del país 
desde fines de la década del setenta, 
surge nuevamente impulsada por las 
promesas de estabilidad del ministro 
Cavallo y la ausencia de alternativas 
tentadoras en las pizarras de la City. 
Cada empresa vende a su manera 
y según normas de contratos parti- 
culares. No obstante, los planes que 
se promocionan apuntan a dos sec- 
tores del mercado diferentes. Por un 
lado están los que ofrecen las cons- 
tructoras como Almagro o Siur, que 
mediante el pago de 150 a 200 cuo- 
tas en dólares, entregan departamen- 
tos de 1 a 3 ambientes en Barracas, 
la Boca, San Telmo u otros barrios 
periféricos. Tienen como mínimo en- 
tre 60 y 70 metros cuadrados y en el 
mejor de los casos no superan los 300 
metros. En general, se trata de uni- 
dades que no cuentan con revesti- 
mientos, ni azulejos, ni sanitarios u 
otro tipo de artefactos. Sólo techos, 
paredes y vidrios. 

En la vereda de enfrente, inmobi- 
liarias. de Barrio Norte, Palermo y 
Belgrano ofrecen financiación a 
cuatro años, para pisos o semipisos 
a todo trapo, cuyo valor puede osci- 
lar entre 25,000 y 500.000 dólares, 
que más allá de estar terminados, 
cuentan con chiches tales como pis- 
cina, sauna, cancha de tenis y servi- 
cio de vigilancia incluidos. 

Claro que ambas propuestas están 
dirigidas a resolver distintos tipos de 
necesidades. El ingeniero Carlos 
Cheein, presidente de la comisión de 
vivienda de la Cámara Argentina de 
la Construcción, señala: “En la Ar- 
gentina hay 9 millones de viviendas 
construidas, de las cuales 3 millones 
cumplieron su ciclo de vida útil o es- 
tán en estado precario, y se necesi- 
tan otros 3 millones más para supe- 
rar el déficit habitacional. Evidente- 
mente, los planes de unidades más 
chicas ayudan a atenuar esa caren- 
cia, ya sea porque son para gente que 
puede acceder a comprarlos o por- 
que van a ser puestos en alquiler por 
sus propietarios” 

Ese déficit habitacional se ve re- 
flejado en la caida generalizada de 
todo el sector de la construcción. Se- 
gún los datos que aporta el Consejo 
Técnico de Inversiones, la participa- 
ción en el Producto Bruto que en 
1977 era del 7 por ciento, en 1990 ca- 
yó al 5,5 por ciento. A la vez, 
850.000 trabajadores del gremio per- 
dieron su puesto en los últimos 4 
años y más del 60 por ciento de los 
arquitectos e ingenieros del país se 
vieron obligados a cosas tales como 
sacar el registro de conductor de 
taxis. 

Pero esa mala racha no golpeó por 
igual en todas las puertas. Durante 
el año pasado la escasa actividad del 
sector se concentró en emprendi- 
mientos de particulares, que le 
taron pisos y casas de grandes dimen- 
siones en zonas residenciales y eleva- 
ron el número de countries de los al- 
rededores de la Capital Federal. En 
el sector comercial, los tantos se ano- 
taron en el rubro de los shoppings: en 
los últimos 3 años se inauguraron 8 
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LABBULOS SO 
LOS LADRM OS 


La caída en la tasa de 
inflación reanimó un poco 
la construcción de 
edificios de 
departamentos modestos 
que se venden en cuotas 
a largo plazo. Por 150 
dólares mensuales se 
consigue un cuatro 
ambientes. 


y se invirtieron más de 250 millones 
de dólares. 

Por todo esto se entiende que los 
empresarios inmobiliarios tengan 
cierta cautela frente al resurgimien- 
to de estas líneas de crédito, que no 
se animan a calificar como de reac- 
tivación, Desde la Cámara de la 
Construcción señalan que “el plan 
de Cavallo recién cumplió seis me- 
ses y si bien las cosas marchan, cues- 
ta recuperar del todo la confianza”, 
al tiempo que recuerdan con melan- 
colía los avisos que llenaban las pá- 
ginas de clasificados a mediados de 
la década del setenta, promocionan- 
do infinidad de planos y planes de 
vivienda. 


HA sueño del techo propio 


Una de las empresas que más rui- 
do hizo desde que surgieron estos 
planes es Almagro Construcciones, 
que cuenta con el aval de más de 20 
años en el mercado y cerca de 60 edi- 
ficios entregados en toda la Capital. 
Desde hace 4 meses y ante los prime- 
ros vientos de estabilidad comenza- 
ron a publicitar nuevamente —no lo 
hacian desde 1985— planes de 200 
cuotas que, según el caso, oscilan en- 
tre los 80 y los 95 dólares —de un am- 
biente interno o al frente, respecti- 
vamente— y 138 a 150 dólares los de 
un comedor y dos dormitorios 

Esas propuestas hicieron que du- 
rante las primeras semanas se forma- 
ran colas interminables frente a las 
puertas de la casa central, ubicada 
justo bajo un edificio que la empre- 
sa entregará en pocos meses. ““En la 
actualidad —comenta el jefe de ven- 
tas, Carlos Benítez— atendemos a 
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unas 80 personas por día, y de ésas 
el 10 por ciento firma su boleto.'* 

Pese a la existencia de una cláu- 
sula que regula las cuotas al 40 por 
ciento del salario de un oficial alba- 
ñil de la construcción, que evitaría 
posibles sogas al cuello de los que 
suscribieron el plan en el caso de 
reincidir las trepadas de la moneda 
verde, Benítez comenta que la gente 
no supera del todo la desconfianza 
**Es lógico —dice—, ya que el 70 por 
ciento de los que vienen sufrió ma- 
las experiencias con alguna financie- 
ra.” 


El arquitecto López del Monte, a 
cargo de la dirección técnica de la 
empresa, cuenta que “en general se 
acercan parejas y matrimonios don- 
de trabajan los dos y quieren liberar- 
se definitivamente del tema de los al- 
quileres. Por eso, para acortar pla- 
zos y abaratar costos, se entregan los 
departamentos sin los revesti- 
mientos. 


Claro que no sólo las parejas es- 
tán interesadas en el tema. Benítez 
señala que “es también una opción 
para los inversores. A veces vienen 
tipos que compran de a 3 departa- 
mentos'* 

Con entregas estimadas entre 12 
meses y 2 años, con las distintas for 
mas de pago en el momento de fir- 
mar el boleto, con sanitarios o sin 
ellos, la venta de departamentos en 
cuotas viene a solucionar dos proble 
mas al mismo tiempo. Por un lado, 
el de los que pese a todo no abando 
nan la idea de tener su título de pro- 
piedad y, porel otro, el de los inver 
sores que cambiaron la bicicleta por 
unos cuantos ladrillos 
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Bónex 


Precio 
(en australes) 


Viernes 
26/7 
973.000 
900.000 
867.000 
670.000 


Variación 
(en porcentaje) 


Viernes Semanal Mensual 
2/8 
965.000 
890.000 
864.000 


667.000 


-0,8 0,1 
1,1 -0,7 
0,4 0,44 
05 -0,2 


Nota: Los precios son por las láminas al 100 por ciento de su valor sin 
descontar las amortizaciones y rentas devengadas. 


Bónex en dólares 


Precio 


Viernes 
26/7 

97,0 

89,7 

—- 86,4 

67,0 


Dólar-Tasas 


Los papeles empresarios subie- 
ron 4,7 por ciento con un vo- 
men de 27,8 millones de dólares. 
e destacaron Astra con una suba del 
4 por ciento; Indupa, 8,4; Siderca, 
3 y Molinos con una alza del 8,1 
or ciento. La acción vedette del mes 
¡sado fue Comercial del Plata, al 
mular una ganancia del 20,2 por 
to. Las cuatro series de Bónex tu- 
eron un comportamiento estable, 
stacándose la *82 y '87 con subas 
1 0,21 y 0,23 por ciento, respecti- 


mente. 


Variación 
(en porcentaje) 
Viernes Semanal Mensual 

2/8 

97,2 0,2 0,1 
89,8 0,1 -0,4 
86,6 0,2 1,1 
67,0 0,0 0,0 


Acciones-Títulos 


El billete verde y las tasas co- 

menzaron un lento repliegue en 
la semana. En un mercado financie- 
ro en calma, el dólar cerró el viernes 
a 9955 australes y la tasa en el call 
se ubicó en el 24 por ciento anual (2 
puntos mensuales). Contra todos los 
pronósticos de los gurúes de la 
City, la posición de los bancos en 
agosto no comenzó muy holgada, lo 
que los obligó a solicitar pases al 
Banco Central. Los ahorristas obtu- 
vieron 1,5 por ciento mensual por co- 
locaciones a siete días. 


(Por Mariana Bonadies) Desde 
que el respaldo oficial a la cons- 
trucción se redujo al financiamien- 
to que otorga el Fondo Nacional de 
la Vivienda (FONAVI) y se bajaron 
las persianas del Banco Hipotecario 
Nacional, la posibilidad de acceder 
al techo propio en varias cuotas que- 
dó en manos de las empresas cons- 
tructoras, que se lanzaron con líneas 
de crédito a largo plazo. Esta moda- 
lidad, que se había esfumado del país 
desde fines de la década del setenta, 
surge nuevamente impulsada por las 
promesas de estabilidad del ministro 
Cavallo y la ausencia de alternativas 
tentadoras en las pizarras de la City. 
Cada empresa vende a su manera 
y según normas de contratos parti- 
culares. No obstante, los planes que 
se promocionan apuntan a dos sec- 
tores del mercado diferentes. Por un 
lado están los que ofrecen las cons- 
tructoras como Almagro o Siur, que 
mediante el pago de 150 a 200 cuo- 
tas en dólares, entregan departamen- 
tos de 1 a 3 ambientes en Barracas, 
la Boca, San Telmo u otros barrios 
periféricos. Tienen como mínimo en- 
tre 60 y 70 metros cuadrados y en el 
mejor de los casos no superan los 300 
metros. En general, se trata de uni- 
dades que no cuentan con revesti- 
mientos, ni azulejos, ni sanitarios u 
otro tipo de artefactos. Sólo techos, 
paredes y vidrios. 

En la vereda de enfrente, inmobi- 
liarias. de Barrio Norte, Palermo y 
Belgrano ofrecen financiación a 
cuatro años, para pisos o semipisos 
atodo trapo, cuyo valor puede osci- 
lar entre 25.000 y 500.000 dólares, 
que más allá de estar terminados, 
cuentan con chiches tales como pis- 
cina, sauna, cancha de tenis y servi- 
cio de vigilancia incluidos. 

Claro que ambas propuestas están 
dirigidas a resolver distintos tipos de 
necesidades. El ingeniero Carlos 
Cheein, presidente de la comisión de 
vivienda de la Cámara Argentina de 
la Construcción, señala: ““En la Ar- 
gentina hay 9 millones de viviendas 
construidas, de las cuales 3 millones 
cumplieron su ciclo de vida útil o es- 
tán en estado precario, y se necesi- 
tan otros 3 millones más para supe- 
rar el déficit habitacional. Evidente- 
mente, los planes de unidades más 
chicas ayudan a atenuar esa caren- 
cia, ya sea porque son para gente que 
puede acceder a comprarlos o por- 
que van a ser puestos en alquiler por 
sus propietarios”. 

Ese déficit habitacional se ve re- 
flejado en la caída generalizada de 
todo el sector de la construcción. Se- 
gún los datos que aporta el Consejo 
Técnico de Inversiones, la participa- 
ción en el Producto Bruto que en 
1977 era del 7 por ciento, en 1990 ca- 
yó al 5,5 por ciento. A la vez, 
850.000 trabajadores del gremio per- 
dieron su puesto en los últimos 4 
años y más del 60 por ciento de los 
arquitectos e ingenieros del país se 
vieron obligados a cosas tales como 
sacar el registro de conductor de 
taxis. 

Pero esa mala racha no golpeó por 
igual en todas las puertas. Durante 
el año pasado la escasa actividad del 
sector se concentró en emprendi- 
mientos de particulares, que levan- 
taron pisos y casas de grandes dimen- 
siones en zonas residenciales y eleva- 
ron el número de countries de los al- 
rededores de la Capital Federal. En 
el sector comercial, los tantos se ano- 
taron en el rubro de los shoppings: en 
los últimos 3 años se inauguraron 8 
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La caída en la tasa de 
inflación reanimó un poco 
la construcción de 
edificios de 
departamentos modestos 
que se venden en cuotas 
a largo plazo. Por 150 
dólares mensuales se 
consigue un cuatro 
ambientes. 


y se invirtieron más de 250 millones 
de dólares. 

Por todo esto se entiende que los 
empresarios inmobiliarios tengan 
cierta cautela frente al resurgimien- 
to de estas líneas de crédito, que no 
se animan a calificar como de reac- 
tivación. Desde la Cámara de la 
Construcción señalan que ““el plan 
de Cavallo recién cumplió seis me- 
ses y si bien las cosas marchan, cues- 
ta recuperar del todo la confianza”, 
al tiempo que recuerdan con melan- 
colía los avisos que llenaban las pá- 
ginas de clasificados a mediados de 
la década del setenta, promocionan- 
do infinidad de planos y planes de 
vivienda. 


A sueño del techo propio 


Una de las empresas que más rui- 
do hizo desde que surgieron estos 
planes es Almagro Construcciones, 
que cuenta con el aval de más de 20 
años en el mercado y cerca de 60 edi- 
ficios entregados en toda la Capital. 
Desde hace 4 meses y ante los prime- 
ros vientos de estabilidad comenza- 
ron a publicitar nuevamente —no lo 
hacían desde 1985— planes de 200 
cuotas que, según el caso, oscilan en- 
tre los 80 y los 95 dólares —de un am- 
biente interno o al frente, respecti- 
vamente— y 138 a 150 dólares los de 
un comedor y dos dormitorios. 

Esas propuestas hicieron que du- 
rante las primeras semanas se forma- 
ran colas interminables frente a las 
puertas de la casa central, ubicada 
justo bajo un edificio que la empre- 
sa entregará en pocos meses. “En la 
actualidad —comenta el jefe de ven- 
tas, Carlos Benítez— atendemos a 


unas 80 personas por día, y de ésas 
el 10 por ciento firma su boleto.”” 

Pese a la existencia de una cláu- 
sula que regula las cuotas al 40 por 
ciento del salario de un oficial alba- 
ñil de la construcción, que evitaría 
posibles sogas al cuello de los que 
suscribieron el plan en el caso de 
reincidir las trepadas de la moneda 
verde, Benítez comenta que la gente 
no supera del todo la desconfianza. 
“Es lógico —dice—, ya que el 70 por 
ciento de los que vienen sufrió ma- 
las experiencias con alguna financie- 
ra.” 


El arquitecto López del Monte, a 
cargo de la dirección técnica de la 
empresa, cuenta que ““en general se 
acercan parejas y matrimonios don- 
de trabajan los dos y quieren liberar- 
se definitivamente del tema de los al- 
quileres. Por eso, para acortar pla- 


“ zos y abaratar costos, se entregan los 


departamentos sin los revesti- 
mientos. 


Claro que no sólo las parejas es- 
tán interesadas en el tema. Benítez 
señala que ““es también una opción 
para los inversores. A veces vienen 
tipos que compran de a 3 departa- 
mentos””. 

Con entregas estimadas entre 12 
meses y 2 años, con las distintas for- 
mas de pago en el momento de fir- 
mar el boleto, con sanitarios o sin 
ellos, la venta de departamentos en 
cuotas viene a solucionar dos proble- 
mas al mismo tiempo. Por un lado, 
el de los que pese a todo no abando- 
nan la idea de tener su título de pro- 
piedad y, por el otro, el de los inver- 
sores que cambiaron la bicicleta por 
unos cuantos ladrillos. 


M. Manusia 
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Varios de los más 
importantes grupos 
económicos se presentarán 
a la licitación de los cinco 
lotes que venderá la 
Corporación Puerto 
Madero. El precio base de 
cada uno es 1,7 millones de 
dólares. 


(Por A.Z.) Nada menos que 
las constructoras Roggio, Ma- 
ronese y Kocourek, los grupos eco- 
nómicos Soldati, Pérez Companc y 
Macri, los bancos Galicia y Nazio- 
nale del Lavoro y el inversor Kafif 
—el mismo que está construyendo la 
impresionante torre de 50 pisos en 
Oro y Cerviño— éstán estudiando 
lo que promete ser un atractivo ne- 
gocio urbanístico e inmobiliario: la 
venta de cinco galpones ubicados en 
Puerto Madero. El precio base para 
cada lote de 16.000 metros cuadra- 
dos es, en promedio, de 1,7 millón 
de dólares, y la inversión prevista pa- 
ra el reciclaje del área alcanza a los 
25 millones de dólares. 
La Corporación Puerto Madero es 
el vendedor y ya recibió más de 60 
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consultas en la primera semana de 
oferta de los pliegos de licitación de 
los antiguos galpones. La Corpora- 
ción es una empresa mixta entre la 
Municipalidad de Buenos Aires y el 
Estado nacional, que nació en no- 
viembre de 1989, recibiendo el domi- 
nio de las tierras del Puerto Madero 
de la Administración General de 
Puertos. 


Eduardo 

Giana, 

director de la 
Corporación 

— Puerto 

7 Madero. 


RESERVA ECOLOGICA 
Y PARQUE NATURAL 


La venta de los cinco predios (en 
cada uno hay un enorme galpón de 
ladrillos rojos construido a fines del 
siglo pasado en base a un marcado 
estilo inglés) es la primera etapa del 
ambicioso proyecto de reconversión 
urbanística. El Concejo Deliberante 
autorizó la venta de ese sector del 
puerto, postergando el resto hasta 
que se defina el plan de desarrollo glo- 
bal para el sector. Para ello la Mu- 
nicipalidad resolvió encomendar a la 
Sociedad Central de Arquitectura la 
organización de un concurso nacio- 
nal de ideas. 

En ese concurso participarán ar- 
quitectos que deberán presentar pro- 
yectos con factibilidad económica, y 
habrá tres premios de 40.000 dóla- 
res. “El proyecto tendrá que ser via- 
ble en función del valor tierra. El di- 
señador no puede dejar de lado que 
la infraestructura deberá redituar en 
función de la inversión”, explicó el 
director de la Corporación, Eduar- 
do Giana. 

El funcionario detalló el ranking 
de interesados en la primera venta de 
galpones, que si no se produce algún 
retraso, serán entregados en noviem- 
bre: 19) estudios de arquitectura; 2%) 
empresas constructoras; 3%) bancos; 
4) inversores inmobiliarios y 5%) in- 
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versores extranjeros (españoles, fran- 
ceses, americanos y canadienses). El 
pago será en efectivo —no se acep- 
tarán títulos de la deuda externa— 
a cinco años de plazo, con un inte- 
rés a tasa LIBOR. “Priorizamos la 
inversión prometida y el proyecto so- 
bre el precio”, aclaró Giana, 

En la selección de las propuestas 
se asignará un puntaje de 50 a los an- 
tecedentes empresarios y al proyec- 
to, 35 a la calidad y tiempo de obra 
y 15 al precio del galpón. Los inver- 
sores se comprometerán a preservar 
la fachada exterior de los galpones, 
que fueron declarados patrimonio 
arquitectónico de la ciudad, y según 
estiman las autoridades de la Corpo- 
ración, se destinarán a comercios, 
hoteles, viviendas, lofts y oficinas. 

Los galpones son viejos depósitos 
de ladrillo a la vista, ubicados al es- 
te de los diques 1, 2, 3 y 4 del Puer- 
to Madero, y a principios de este si- 
glo sirvieron como depósitos de car- 
ga.general. Hace 30 años se dejaron 
de usar debido a la inutilización de 
los diques por el aumento en el ta- 
maño de los buques, que impide el 
acceso por los canales y, además, por 
el reemplazo de la carga general en 
galpones por los containers. 

La Corporación realizará las ta- 
reas necesarias para dotar al sector 
de la infraestructura básica-de servicios. 
Esa inversión oficial será licitada y 
ejecutada dentro del plazo estipula- 
do para la conclusión de las obras 
por parte de los compradores de los 
galpones. Lo recaudado por la su- 
basta de los lotes será reinvertido por 
el ente público en el desarrollo del 
sector. 

“No vamos a vender nada si de- 
trás de la propuesta no existe un pro- 
yecto con un plazo determinado”, 
puntualizó Giana. De esa forma se 
evitará que el reciclaje de Puerto Ma- 
dero se convierta en un “negocio es- 
peculativo con la tierra”, agregó. La 
subasta de los galpones se hará en 
etapas según el interés de los inver- 
sores, y los tres lotes restantes que 
no entraron en esta licitación se ven- 
derán en noviembre. 

La elección de los galpones fue 
una decisión meramente de estrate- 
gia comercial: ““Son los lugares más 
atractivos para la inversión en la 
construcción de hoteles, comercios o 
centros de exposición””, explicó Gia- 
na. Los diques que se encuentran 
dentro del perímetro de los lotes se- 
rán convertidos en marinas deporti- 
vas y la Corporación construirá mue- 
lles que serán entregados en conce- 
sión al sector privado. 

Considerando quiénes son los que 
se anotaron en. la primera fila para 
quedarse con los galpones, se puede 
anticipar que habrá una dura com- 
petencia para adueñarse de una por- 
ción de terreno olvidada, pero muy 
atractiva por su ubicación cercana 
al microcentro. 

Las nuevas construcciones tendrán 
un destinatario directo: el sector de 
ingresos medio y alto. Pero Giana re- 
lativizó la exclusividad que tendrían 
los predios: “no van a ser coun- 
tries””, advirtió. ““El perfil de las 
construcciones será medio-alto, pe- 
ro con recreación popular”, senten- 
ció. Y puso como ejemplo lo que su- 
cede en la zona de avenida Liberta- 
dor, una de las más caras de la Ca- 
pital, que está rodeada por los bos- 
ques de Palermo, uno de los sitios 
más concurridos por los habitantes 
de la ciudad. 


JUNTANDO CON PALA 


Ganancias, en millones 
de dólares 
1 Royal Dutch Shell 
2 IBM 
3 Exxon 
4 General Electric 
5 British Telecom 
6 Philip Morris 
7 Toyota Motor 
8 British Petroleum 
9 AYET 
10 Du Pont 
11 Chevron 
12 Nomura Securities 
13 Unilever 
14 Mobil 
15 Amoco 


6530 
6020 
5010 
4300 
3560 
3540 
3190 
2870 
2740 
2310 
2160 
2000 
1980 
1930 
1910 


Empresas 


LAS MAS VENDEDORAS 


En billones de dólares 


1 C. Iton 152.000 
2 Mitsui 150.800 
3 Sumitomo 144.900 
4 Mitshubishi 142.800 
5 Marubeni 141.600 
6 Exxon* 116.000 
7 Nissho lwai 111.800 


107.000 
106.500 


8 General Motors 
9 Royal Dutch Shell 


10 Ford Motor 97.700 
11 IBM 69.000 
12 Toyota Motor 66.600 
13 Mobil* 64.500 
14 General Electric 58.400 
15 British Petroleum 56.500 


* Impuestos incluidos 
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RANKING POR PAISES 


Composición nacional con las mil mayores empresas 


1. Estados Unidos 
2. Japón 

3. Gran Bretaña 
4. Alemania 

5. Francia 

6/ Canadá 

7. Suiza 

8. Holanda 

9. Italia 
10. Suecia 


** En porcentajes 


MIL EV LA CIA 


| 


| 


. 


Los últimos meses fueron un 

tiempo de turbulencias. La in- 
vasión a Kuwait, la guerra del Gol- 
fo Pérsico, la reunificación de las dos 
Alemanias, el paulatino tránsito del 
Este europeo y la Unión Soviética al 
capitalismo. Del optimismo al rece- 
so y a la posterior recuperación, los 
mercados monetarios y de acciones 
se asemejaron a montañas rusas. Co- 
mo signo de la época, el valor total 
de las mil mayores empresas del 
mundo cayó ligeramente, un 0,2 por 
ciento en el último año, con lo que 
hoy totalizan 6,72 billones de 
dólares. 

El informe recientemente publica- 
do por Business Week, el más popu- 
lar semanario estadounidense de ne- 
gocios, advierte un parcial retroce- 
so japonés, ya que las compañías de 
ese origen fueron las que más níti- 
damente perdieron posiciones con 
respecto al ranking anterior. Pero a 
modo de compensación se observa 
un raudo avance de firmas que se 
mueven en las ramas más dinámicas, 


lo que hace prever que los nipones 
se preparan otra vez para el gran sal- 
to. En tanto, las empresas europeas 
continúan su propia reconversión a 
la espera de mejores condiciones pa- 
ra equipararse a sus competidores. 

Compilada por la Morgan Stanley 
Capital International Inc., de Gine- 
bra, Suiza, la lista monitorea la per- 
formance de 2500 corporaciones en 
23 países con mercados desarrolla- 
dos. Los ranking del tipo país por 
país acompañan las nóminas princi- 
pales, lanzando luces sobre las ten- 
dencias nacionales. Adicionalmente, 
la Compustat Services Inc., de la 
Standard é: Poor's, proveyó datos 
referidos a las firmas norteamerica- 
nas. Todo ello, con datos al 31 de 
mayo. 

Para mencionar las razones del re- 
troceso japonés el informe destaca 
que la capitalización total del mer- 
cado de Tokio cayó por debajo de 
los niveles de Nueva York, por pri- 
mera vez desde que se inició la en- 
cuesta, como resultado de una caída 


PERIPLO 


Ricos. La renta líquida del uno por ciento de los norteamericanos más ri- 
cos pasó a ser más del doble en la última década; la clase media ganó muy 
poco; y las personas de baja renta quedaron aun más pobres, según un in- 
forme basado en datos de la Oficina de Presupuesto del Congreso de EE.UU. 
El trabajo del Centro de Políticas Prioritarias del Presupuesto (un grupo 
de fines no lucrativos que analiza cuestiones queafectan a las personas po- 
bres) fue divulgado esta semana en Washington. El estudio dice que entre 
1977 y 1988, la renta familiar líquida del uno por ciento de los más ricos 
aumentó un 122 por ciento (descontada la inflación). Mientras, la porción 
distribuida entre el 10 por ciento de los más pobres cayó un 10 por ciento 
y la clase media se benefició con una suba de apenas 4 por ciento. 


Disparidad. Como resultado, dice el informe, en 1988 la renta total del 
uno por ciento de los norteamericanos más ricos alcanzó casi el mismo va- 
lor de la renta combinada del 40 por ciento de los estadounidenses que es- 
tán en la base de la pirámide. Dicho en términos de población, 2,5 millones 
de habitantes tuvieron una renta igual a la de los 100 millones más pobres. 
Pero no siempre fue así, según el estudio. En 1977 la renta total liquida 
de este último grupo era más del doble de lo que le correspondía al uno 
por ciento de los privilegiados. La entidad sostuvo que grán parte del aumen- 
to en la disparidad de la renta obedece a que se multiplicaron los márgenes 
por venta de acciones y propiedades y las ganancias de los dueños de capi- 
tales. Asimismo, contribuyeron los cambios en la política impositiva, ya 
que la proporción de ricos que pagan impuestos a la renta disminuyó en 
un 18 por ciento en los últimos quince años. 


Movilidad. “Si en 1992 el uno por ciento de los más ricos pagase el mis- 
mo porcentaje de impuesto a la renta que en 1977, debería desembolsar más 
de 42 mil millones de dólares adicionales”, dice el informe. El Centro de 
Políticas Prioritarias también constató que la distribución de la renta en 
EE.UU. es más desigual que en los demás países industrializados y cita un 
estudio internacional según el cual la tasa de pobreza infantil norteameri- 
cana es cuatro veces más alta que el promedio del resto de las naciones. 
Simultáneamente con el trabajo de la entidad apareció en Nueva York un 
libro de Kevin Phillips, antiguo teórico del Partido Republicano que hoy 
critica la política del gobierno de Ronald Reagan por permitir que los ricos 
se tornasen más ricos en los *80, mientras amplios sectores de la población 
sufrieron una “movilidad hacia abajo”. 


En medio de los drásticos 
cambios económicos del 
último año, las compañías 
estadounidenses se 
sostuvieron mejor que las 
japonesas y europeas. 


promedio del 22 por ciento en las ac- 
ciones, de acuerdo con el índice Nik- 
kei. Es sabido que las finanzas per- 
dieron vuelo en el archipiélago orien- 
tal luego de los escándalos que en- 
volvieron a las corredoras Nomuro 
Securities y Nikko Securities. 

Las formas estadounidenses, en 
tanto, mostraron inversiones mucho 
mejores este año y ocuparon los 15 
primeros lugares en el ranking de los 
ganadores en precios de las acciones. 
A fines de mayo, el Dow Jones esta- 
ba 15 por ciento por encima del inicio 
del año. Un ejemplo del repunte es el 
de Philip Morris, que se estableció en- 
tre las 10 que encabezan la lista de 
mayores lucros, mientras la Exxon 
subió al tercer puesto global. 

Aunque la IBM debió resignar el 
liderazgo en favor de la Shell, más 
abajo en el ranking se ven movimien- 
tos alentadores para las compañías 
estadounidenses. Las farmacéuticas, 
por ejemplo, depararon grandes ga- 
nancias para sus inversores, a pesar 
de la existencia de indicadores de 
problemas para el futuro. En tanto, 
la comercial Wal-Mart Stores pasó 
a valer más que la Toyota Motor 
Corp., y toda una serie de nuevas 
empresas consiguió ser incluida en el 
ranking, desde la Amgen Inc., dedi- 
cada a la biotecnología, hasta la fa- 
bricante de cosméticos Avon 
Products. 

La intensa competencia mundial y 
la recesión representaron un duro gol- 
pe para las firmas europeas “blue 
chips”. Las principales compañías 
francesas fueron las que más sufrie- 
ron: crónicamente subcapitalizadas 
debieron elevar su endeudamiento 
después de una onda de adquisicio- 
nes en Estados Unidos. La fabricante 
de vidrios Saint Gobain registró un 
perjuicio del 27 por ciento en desme- 
dro de sus inversores; el grupo Pari- 


AGENCIA TALCAHUANO S.R.L. 
REMISES LAS 24 HS. 


Unidades equipadas con 
teléfono celular movil y aire 
acondicionado sin cargo 


45-6236/ 8252/ 0650/ 49-7769 


* En miles de millones de dólares. 


Fuente: Morgan Stanley Capital International Inc. 


Con el mismo nivel desde 1952 


Valor de 
mercado? 
2.599,3 
2.346,6 
614,9 20,2 
248,6 13,7 
183,8 15,5 
119,3 10,0 
102,2 9,3 
94,1 38,9 
84,2 
68,7 


bas perdió un 30 por ciento y la fa- 
bricante de neumáticos Michelin fue 
totalmente excluida de la lista luego 
de haber acumulado importantes 
quebrantos el año pasado. 

Por su parte, las compañías ale- 
manas tuvieron desempeños prácti- 
camente neutros. Pero como dispo- 
nen de mucho dinero y el apoyo de 
fuertes bancos, tan pronto como dis- 
minuyan los problemas provocados * 
por la unificación deberían registrar 
un avance considerable. Es destaca- 
ble, de todos modos, la mala perfor- 
mance de la automovilística Volk- 
swagen que perdió en 1990 el 36 por 
ciento de su valor, a medida que las 
ventas de automóvilés disminuyeron 
en Europa y Estados Unidos. La de- 
presión del sector también arrastró 
a la italiana Fiat. 

En el caso de Gran Bretaña, la re- 
cesión pudo ser parcialmente com- 
pensada por la fortaleza del merca- 
do de capitales. Firmas como la 
Grand Metropolitan, la Guiness y la 
comercial Kingfisher —propietaria 
de la red Woolworth— consiguieron 
fuertes repuntes. 

Pero lo que se advierte detrás de 
las líderes es un intenso movimiento 
ascedente de los japoneses, basadas 
en el dinamismo de su mercado in- 
terno. La Daifuku Co., una fabrican- 
te de equipos de automación que cre- 
ció el año pasado un 35 por ciento 
y logró ser incluida por primera vez 
en la lista de la Morgan Stanley, es 
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un ejemplo. Otra empresa con exce- 
lentes perspectivas es la Nihon 
Unisys Ltd., joint venture de la co- 
mercializadora Mitsui € Co. y la fa- 
bricante de computadoras Unisys 
Corp., que realiza todos sus negocios 
dentro de Japón, aunque en 1990 los 
resultados no hayan sido promiso- 
rios. Otra firma en ascenso es la Se- 
ga Enterprises, fabricantes de video- 
games que también ingresó por pri- 
mera vez al ranking tras incremen- 
tar en 161 por ciento el valor de sus 
acciones. Un proceso similar al que 
experimenta lá Nintendo Co. 

El próximo listado es poco previ- 
sible aún. Queda por ver el grado de 
velocidad de la recuperación econó- 
mica estadounidense, la extensión de 
la crisis soviética y de los países de 
Europa Oriental, el fin de los tiro- 
neos sobre la liberalización (o la man- 
tención del proteccionismo) en el co- 
mercio internacional; la marcha de 
la CEE hacia su mercado único, y la 
reactivación selectiva en los países en 
desarrollo. Navegar en esas turbulen- 
cias será para pocos. 


PENSAMIENTO JURIDICO EDITORA 
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4 4 Y 
quien? 
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Los dueños 
del poder 
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(Argentina 1973-1987) 
ón agotada. 
Apareció Y Eden” 
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Manuel Acevedo 
Eduardo M. Basualdo 
Miguel Khavisse 


Con indice alfabético de 
empresas y listado de 
beneficiarios del - 
endeudamiento externo y los 
regimenes de capitalización y 
promoción industrial 


PIDALO EN SU LIBRERIA. Pedidos al 35-1652 
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Cuando el jueves último Israel 
Mahler se enteró de que en Rosa- 
rio habían muerto cuatro personas a 
causa del frío, seguramente no se 
sorprendió. Dos días antes, el titu- 
lar de la Unión Industrial Argentina 
había estado en la ciudad que algu- 
na vez fue el centro de uno de los 
más prósperos polos de desarrollo in- 
dustrial del país y tuvo oportunidad 
de ver en vivo y en directo la profun- 
da crisis económica de la región y sus 
derivaciones sociales. Al pie del 
avión que lo traía de regreso contó 
que ““el gerente de Santa Clara (la 
aceitera que compró Bunge 6: Born 
hace nueve meses) me dijo que las 
ventas actuales en el mercado inter- 
no del aceite de menor calidad son 
un 50 por ciento más bajas que en 
mayo””. Además de escuchar por bo- 
ca de los empresarios de la zona que 
*“*el grado de utilización promedio de 
la capacidad productiva industrial de 
la provincia de Santa Fe es del 60 por 
ciento”, Mahler pasó por el borde de 
las interminables villas miseria que 
proliferan en los alrededores de Ro- 
sario, se cruzó en el centro de la ciu- 
dad con algunos de los integrantes 
del ejército de grandes y chicos que 
hacen de la limosna su sustento, y vio 
cómo el Frigorífico Paladini está cus- 
todiado por otro ejército —esta vez 
no tan numeroso pero vestido de ver- 
de oliva, con botas y fuertemente 
armado— que no abandona ese 
puesto desde que en 1989 fue convo- 
cado para disuadir a los que preten- 
dian saquear el establecimiento. 
Rosario y sus adyacencias apare- 
cen como el laboratorio económico- 
social más fidedigno de lo que ocu- 
rre a nivel nacional. Aparte de la 
marginalidad y la recesión, ahí tam- 
bién se experimenta con la concen- 
tración económica propia de los 


POR MARCELO ZLOTOGWIAZDA 


tiempos de ajuste. Al ejemplo ya 
mencionado de Bunge é: Born, que 
con la adquisición de Santa Clara 
consolidó aún más su oligopolio en 
el rubro aceites para consumo do- 
méstico, se suma —a escala mucho 
menor— el caso de la metalúrgica Si- 
par: “Nosotros hemos mantenido los 
ritmos de producción e incluso subi- 
mos las ventas de nuestra línea de 
clavos, bulones, tornillos, etc. Pero 
no se debió al crecimiento del con- 
sumo sino a que desaparecieron una 
gran cantidad de talleres y tallerci- 
tos””, comentó un ejecutivo de la 
firma. ? 

Sipar sirve asimismo como espejo 
que refleja alguna de las consecuen- 
cias del proceso de privatizaciones. 
Uno de sus dueños, José Censabella, 
se manifestó ““aterrorizado” ante la' 
alternativa de que el Gobierno deci- 
da que SOMISA discontinúe la fa- 
bricación de productos no planos: 
“Si pasa eso corremos serios riesgos 
de quedarnos sin nuestro insumo bá- 
sico que es la palanquilla, ya que el 
único otro proveedor es Acindar, 
con quien competimos directamen- 
te. El Gobierno parece no recordar 
que una de las funciones que debe te- 
ner SOMISA es abastecer a las pe- 
queñas y medianas empresas como 
la nuestra”. 

Esa firma estuvo a punto de con- 
vertirse en un caso testigo de cómo 
la caída en la inversión pública pue- 
de llegar a afectar la actividad pro- 
ductiva. Hace diez días pudieron evi- 
tar a duras penas que le corten el su- 
ministro de gas que alimenta su tren 
de laminación: la razón no era que 
figuraran en calidad de morosos 'si- 
no que el Gobierno calculaba que no 
iba a poder dar abasto con el com- 
bustible. - 

Más en perspectiva y teniendo en 


cuenta la rigidez con que el ministro 
Cavallo maneja las finanzas públi- 
cas, el préstamo multimillonario que 
Economía le acaba de dar a SEGBA 
y a Agua y Energía puso de relieve 
que la infraestructura pública no es- 
tá lejos de un colapso similar al que 
hacia fines de 1988 —también en ple- 
na época preelectoral— dio lugar a los 
cortes de luz. 

Volviendo al ejemplo de Santa Fe, 
no se puede ignorar que así como la 
fabricación de manufacturas de ori- 
gen industrial (siderurgia, petroquí- 
mica, etc.) muestra síntomas de de- 
bilidad galopante, el panorama del 
sector primario y de la rama indus- 
trial que elabora manufacturas de 
origen agropecuario es más claro que 
oscuro: el imparable auge del com- 
plejo sojífero —se calcula que este 
año la exportación de pellets y acei- 
tes de soja va a representar alrede- 
dor de una quinta parte del total de 
las ventas externas del país— y la ins- 
talación de dos nuevas grandes plan- 
tas aceiteras en la provincia (una de 
la multinacional Dreyfuss y la otra 
del grupo Pérez Companc) son na- 
da más que dos señales de ese creci- 
miento. 

En definitiva, es la misma dicoto- 
mía que se presenta a nivel nacional: 
vitalidad en los sectores con venta- 
jas comparativas naturales (agrope- 
cuario, petróleo y gas, alimentos) y 
achicamiento en las industrias bási- 
cas o más intensivas en el uso de ma- 
no de obra. A diferencia de lo que 
se pensaba un par de años atrás, ya 
ni siquiera aparecen con buenas pers- 
pectivas la siderurgia, el papel y la 
petroquímica. 

Indicios, al fin y al cabo, del mo- 
delo de país que se perfila y de que 
la realidad de Rosario no va a ser la 
excepción sino la regla. 


| Por M. Fernández López a ? 


El miedo del salario 
El 18 de marzo de 1927 —casi ayer— fallecía Philip Henry Wick- 


Día del niño 


La muerte como expiación de pecados se practicó desde antiguo. 


» 
UN 


steed, sacerdote unitario hasta 1897 y autor de una obra donde demos- 
traba que, si cada factor productivo es pagado según su productividad 
marginal, lo recaudado por una empresa en sus ventas pasa íntegra- 
mente a los factores, sin sobrar nada. La proposición es una hipótesis 
más que una descripción de hechos, y sólo contempla el punto de vista 
empresarial. Sea, por ejemplo, la fabricación de vidrio. Se busca ha- 
llar el salario S según la productividad del trabajo,,P. Pero S se mide 
en australes y P en cantidad de vidrio. Unica vía para igualar S y P 
es multiplicar por p, el precio del vidrio. Entonces S=p.P: los austra- 
les pagados por una cantidad de trabajo igualan a los australes ingre- 
sados por la venta del vidrio obtenido con esa cantidad de trabajo. O 
bien P = S/p: tanto vidrio producido por una cantidad de trabajo igual 
a cuánto vidrio podría comprar el salario monetario pagado por esa 
cantidad de trabajo. 

Pero los obreros no comen vidrio. Su salario se gasta en alimento, 
ropa, etc. El salario mínimo vital móvil que indica la Constitución se 
refiere a lg capacidad de adquirir tales cosas: ““La escala móvil del sa- 
lario, más que obtener aumentos nominales, tiene por finalidad man- 
tener el poder adquisitivo de los salarios, que permitan satisfacer el 
consumo de las cosas necesarias y el goce de los bienes indispensables 
para una vida dignamente aceptable” (Comisión redactora, Conven- 
ción Constituyente, 21/10/1957). A aumentos en los precios de los bie- 
nes necesarios para los asalariados debe seguir un aumento proporcional 
del salario monetario. Eso es el salario móvil. El salario mínimo vital 
no es sino el valor monetario de la canasta de consumo de una familia 


obrera. A > ; . 
La Constitución prescribe, pues, un salario por lo menos igual al va- 


lor de la canasta familiar. Llamar indexación al ajuste por costo de 
la vida, con el fin de considerarlo violatorio de la Ley de Convertibili- 
dad, contraría la Constitución. Decretar un salario inmóvil para los 
empleados públicos, como se pretende, hasta diciembre de 1992, sólo 
sería admisible si de movida el salario mínimo fuese vital, esto es, pu- 
diese comprar la canasta familiar, y la inflación fuese nula. Si una o 
ambas hipótesis no se verifican, equivale a decretar el descenso del sa- 
lario mínimo vital. Nuestra experiencia enseña que tales medidas no 
frenan la inflación, sino la actividad. Y en las actuales condiciones, 
con salarios por debajo del nivel vital y empresas con capacidad fija ocio- 
sa, una expansión de la actividad debida a un aumento de los salarios 
más bajos se traduciría íntegramente en mayor demanda de bienes 
de consumo final y en mayor actividad con costos medios decrecien- 
tes. Otros países no tuvieron miedo de aumentar los salarios, como Ale- 
mania occidental, que los decuplicó de un día para otro, en 1948. Así 


les fue. 


Mas nadie acepta purgar en carne propia pecados ajenos, y lo evita 
con todas sus fuerzas. La inmolación se ejerció sobre la parte más ino- 
cente, vulnerable y dependiente de la especie humana, Niños, sobre to- 
do primogénitos, se mataban para curar la esterilidad, conservar la sa- 
lud, o tener fortuna y fertilidad general. Terceros y cuartogénitos se 
mataban para conservar el equilibrio alimentario. Adam Smith descri- 
bió esa práctica: ““En China el casamiento se alienta, no por la renta- 
bilidad de los niños, sino por la permisividad para destruirlos. En to- 
das las grandes ciudades cada noche son abandonados unos cuantos, 
o ahogados en agua como cachorrillos. Se dice que practicar esta ho- 
rrenda tarea es un oficio reconocido, con el que alguna gente se gana 
la vida”. 

Antes, infanticidio activo. Hoy, por inacción: deficiencia de alimento, 
de atención sanitaria, de agua potable y cloacas. También, por priva- 
ción de empleo a los mayores y pauperización familiar, resultante de 
la mortífera dupla Deuda externa + Ajuste, causa de menor gasto pú- 
blico en salud y educación, de deterioro en la alimentación y la medici- 
na pública, ausencia de seguro de desempleo, etc. Causa, pues, políti- 
ca, que impone hablar de genocidio. En este país, con excedentes de 
alimentos, de dificultosa colocación externa, están muriendo niños por 
falta de comida. Aquí, que pagamos miles de millones de dólares a acree- 
dores financieros, están muriendo casi 20.000 niños todos los años por 
enfermedades previsibles con un gasto mínimo. Según UNICEF 2500 
millones de dólares/año permitirían “medidas sencillas”? que salvarían 
de morir 50 millones de niños en esta década. Es decir, 500 dólares por 
niño/año. Los menores de un año muertos aquí anualmente podrían 
salvarse, en gran parte, con 10 millones de dólares/año. ¡Sólo 1/3 de 
lo gastado inútilmente en Bonos Solidarios! Gastos diferibles, como 
sustituir los DNI, ¡equivalen a cumplir los objetivos de UNICEF por 
tres décadas! 

El justicialismo habla de los niños como únicos privilegiados, y la 
Iglesia y UNICEF comparten esa prioridad. El jefe de Estado suscri- 
bió, con otros 70 colegas, el 30/9/1990 en la cumbre de las Naciones 
Unidas en favor de la infancia (Nueva York), la Declaración mundial 
sobre la supervivencia, la protección y el desarrollo del niño, donde 
se obligaba a bajar las tasas de mortalidad infantil, de mortalidad ma- 
terna y de: malnutrición, a aumentar la provisión de agua potable y 
el acceso a la escuela, entre otros. No se cumplió. Los niños todavía 
no están primero. Honrar su vida vale menos que honrar las deudas. 


ANCO 
DE DATOS 
FAME 


En una encuesta realizada por 
DEMOSKOPIA, las empresas 


ocuparon los primeros lugares 
en el ranking sobre imagen de 
calidad. En esa misma catego- 


ría y en el rubro multinaciona- 
' les, Ford y Coca-Cola resulta- 
ron las favorecidas. De la mues- 


tra de 805 personas encuestadas 
entre marzo y junio de este año, 
Molinos, Bagley, Terrabusi, Al- 


¿lácteas SanCor y La Serenísima + : 


pargatas, Noblex, Siam, Zane- 


lla y Aurora completaron los 


primeros diez lugares del 4 


ranking. 


- ENCUESTA 


En una muestra realizada por 
Edgardo Catterber y Asociados, 
cuyos resultados se publicarán 
en la revista Mercado, el 78 por 
ciento de los encuestados (400 
personas de la Capital y Gran 
Buenos Aires) piensa que los 
empresarios tienen ““mucha” o 
“bastante” responsabilidad en 
la crisis económica. 


CASA ARTETA 


La tradicional tienda se en- * 


cuentra en un rápido proceso de 
reestructuración. La caída de 
las ventas por el descenso en el 
poder adquisitivo de sus clien- 
tes habituales (ingresos medios- 


- bajos) derivó en la ausencia de 


capital de trabajo para el fun- 


cionamiento de sus negocios. +. 


: Ese proceso se inició en el pe- 


ríodo 85/86, pero la recesión no 
la sufrió sólo, Casa Arteta, pues 
todo el sector de empresas que 


- integran el grupo de grandes : 


tiendas con sucursales —salvo 
raras excepciones— está pa- 
sando por un período de cierres, 
liquidaciones o de convocato- 
rias. El camino que emprendió 
Casa Arteta fue el de evitar un 
mayor endeudamiento —había 
asumido un crédito en dólares 
que aún no pudo cancelar— y 
apuntó a bajar gastos fijos y ce- 


Le 


rrar las sucursales de Bahía 


Blanca, Mendoza, Junín y San 
Nicolás, y mudar la casa central 
ubicada en Venezuela 1135 
(ahorró en el alquiler y en im- 


puestos). Además, acordó con - 


uno de sus competidores, E.A. 
Balbi e Hijos, que éste se haga 
cargo de las instalaciones y del 
personal de la Sucursal Mendo- 
za —liberándose así de un pasi- 
vo potencial de 260.000 
dólares—, y de los inmuebles de 
Junín y San Nicolás. 


TARJETAS 


La dolarización de las tran- 
sacciones comerciales llegó al 
dinero plástico: hace un par de 
meses muchos negocios comen- 
zaron a ofrecer la posibilidad de 
pagar en dólares con la tarjeta 
de crédito. Electrodomésticos, 
casetes, viajes en avión o un ele- 
gante traje francés se pueden 
comprar al contado o en cuotas 
en dólares. Argencard y Visa 
impulsaron esa variante de com- 
pra. El usuario cuando recibe su 
resumen de cuenta puede pagar 
en dólares o en australes. De to- 
dos modos, el volumen de los 
cupones en dólares es mínimo 
en relación con los de australes. 
Con esa operatoria, Argencard 
(Banca Nazionale del Lavoro - 
Grupo Juncal - Banco Liniers) 
y Visa (bancos Río, Boston, Ga- 
licia y otros) se adelantaron a su 
competidores: Cabal (Banco 
Credicoop), Pluscard (Banco 
Mayo), Carta Credencial (Ban- 
co Crédito Provincial de La Pla- 
ta) y Carta Franca (Banco Coo- 
perativo de Caseros). 


